Тема: Введение
Дидактические единицы:


1. О роли и месте знаний по дисциплине в процессе освоения основной образовательной программы по специальности «Экономика и бухгалтерский учет». Предмет курса.


2. Содержание дисциплины и её задачи. Связь с другими дисциплинами, теорией и практикой рыночной экономики. Методы исследования.


3. Значение дисциплины для подготовки специалистов.

1. О роли и месте знаний по дисциплине в процессе освоения основной образовательной программы по специальности «Экономика и бухгалтерский учет». Предмет курса


Рыночная экономика в России ещё только формируется. Вместе с развитием рыночной экономики происходит становление российской науки о рынке.


Экономика – это наука о том, как общество использует определенные ограниченные ресурсы для производства полезных продуктов (благ) и распределяет их среди различных групп людей.


Экономика организации (предприятия) – наука о том, как данная задача решается в рамках отдельно взятого предприятия.


Потребности выступают движущей силой экономики, изменяясь под влиянием внешних воздействий.


Производство, описание и объяснение всей хозяйственной деятельности предприятия и является предметом изучения в курсе «Экономика организации (предприятия)».


На основе познания закономерностей производственного процесса появляется возможность разработать хозяйственные методы реализации практических производственных задач.

2. Содержание дисциплины и её задачи. Связь с другими дисциплинами, теорией и практикой рыночной экономики. Методы исследования

Дисциплина «Экономика организации (предприятия)» изучает следующие разделы:


Раздел 1. Организация (предприятие), отрасль в условиях рынка (организационно-правовые формы, производственная структура, логистика).


Раздел 2. Материально-техническая база (основной и оборотный капитал, капиталовложения, аренда, лизинг, нематериальные активы).


Раздел 3. Кадры и оплата труда (кадры, формы и системы оплаты труда).


Раздел 4. Себестоимость, цена, прибыль, рентабельность – основные показатели деятельности (издержки, ценообразование, прибыль, рентабельность, финансы).


Раздел 5. Планирование деятельности организации (планирование и основные показатели деятельности).


Раздел 6. Внешнеэкономическая деятельность предприятия.


Экономика организации (предприятия), как и любая другая наука, использует особые методы исследования и изложения.


Большое значение имеют методы статистического наблюдения и сравнительного анализа.


Использование различных вероятностных и прогностических методов лежит в основе разработки хозяйственных стратегий предприятия, применяется при принятии предпринимательских решений.


Широко используются в теоретическом и прикладном анализе экономики предприятия математические модели, методы графического изображения.


Курс «Экономика организации (предприятия)» тесно связан с такими дисциплинами, как «Экономика предпринимательства», «Маркетинг», «Бухгалтерский учет», «Анализ финансово-хозяйственной деятельности» и др.

3. Значение дисциплины для подготовки специалистов

Успешное осуществление предпринимательской деятельности в современных условиях возможно лишь при условии умелого сочетания трех основных моментов:

- знания общеэкономической теории;

- наличия конкретных экономических знаний и навыков;

- умения использовать различные количественные методы для предпринимательских расчетов, аналитических вычислений, прогнозов и т.д.


Эти вопросы рассматриваются при изучении дисциплины «Экономика организации (предприятия)» на теоретических и практических занятиях в процессе самостоятельной работы студентов.


Значительная часть вопросов дисциплины выносится в междисциплинарный экзамен при итоговой аттестации.

Тема 1.1. Основные особенности организации (предприятия) 

в рыночной экономике

Дидактические единицы:


1. Роль и значение отрасли в системе рыночной экономики.


2. Признаки отрасли и показатели развития. 


3. Современное состояние отрасли. 

4. Организация (предприятие): понятие и основные признаки. 

5. Классификация организаций (предприятий) по отраслевому признаку, экономическому назначению, уровню специализации, размерам. Влияние отраслевых особенностей на экономический потенциал организации (предприятия).

6. Механизм функционирования организации (предприятия).

1. Роль и значение отрасли в системе рыночной экономики


Экономика любой отрасли – это единый народно-хозяйственный комплекс взаимосвязанных отраслей. Она имеет особые отраслевые, воспроизводственные, региональные и иные структурные характеристики.

Сферы и подразделения экономики


При анализе национального хозяйства и экономических исследованиях используются понятия: сфера, отрасль, сектор экономики.

Общественное производство с точки зрения участия в создании совокупного общественного продукта подразделяется на две крупные сферы: материальное производство и непроизводственная сфера. 
Схема №1
	ОТРАСЛИ
	СФЕРА МАТЕРИАЛЬНОГО ПРОИЗВОДСТВА
	Структура общест-венного производст-ва по участию в создании совокупного общественного продукта
	НЕПРОИЗВОДСТ-ВЕННАЯ СФЕРА



	ОТРАСЛИ

	1. Промышленность
	
	
	
	1. Жилищно-комму-нальное хозяйство (ЖКХ)

	2. Сельское и лесное хозяйства
	
	
	
	2. Пассажирский транспорт

	3. Связь (обслужива-ние материального производства)
	
	ОБЩЕСТВЕННОЕ ПРОИЗВОДСТВО (ЭКОНОМИКА)
	
	3.  Связь (обслужи-вание непроизводст-венной сферы и населения)

	4. Грузовой транспорт
	
	
	
	4. Здравоохранение

	5. Строительство
	
	
	
	5. Физическая куль-тура  и социальное обеспечение

	6. Торговля
	
	
	
	6. Образование, культура и искусство

	7. Общественное питание
	
	
	
	7. Наука и научное обслуживание

	8. Информационно-вычислительное обслуживание и др.
	
	
	
	8. Кредитование и страхование

	
	
	
	
	9. Деятельность ап-паратов органов управления

	
	
	ФИНАНСОВЫЕ РЕСУРСЫ
	
	


Существующее соотношение (пропорции) между отраслями                    в структуре общественного производства,  называется отраслевой структурой.


Предприятие является основной хозяйственной структурной единицей в условиях рыночной экономики. Именно оно является производителем товаров и услуг, важнейшим рыночным субъектом, вступающим в различные хозяйственные отношения с другими субъектами.

2. Признаки отрасли и показатели развития


Сферы экономики подразделяются на специализированные отрасли.


Отрасль – группа качественно однородных хозяйственных единиц (предприятий, организаций, учреждений), характеризующихся особыми условиями производства в системе общественного разделения труда, однородной продукцией и выполняющих общую (специфическую) функцию в народном хозяйстве. 


Например, сфера материального производства включает отрасли,           в которых создаются необходимые для жизни и развития общества средства производства и предметы потребления.


Отраслевое деление экономики является результатом исторического процесса, развития общественного разделения труда.


Специализированные отрасли подразделяются на комплексные отрасли и виды производств. Например, промышленность подразделяется на 15 крупных отраслей: электроэнергетика, топливная промышленность, черная и цветная металлургия, химическая и нефтеперерабатывающая промышленность, машиностроение и металлообработка, лесная и целлюлозно-бумажная промышленность, легкая и пищевая и другие отрасли.

Одновременно со специализацией и дифференциацией в экономике идут процессы кооперации, интеграции производств, которые приводят к созданию смешанных производств и межотраслевых комплексов.


Примерами таких комплексов является ТЭК (топливно-энергетический комплекс), включающий добычу энергоресурсов, переработку, доставку их до потребителя, а также АПК (аграрно-промышленный комплекс), который включает отрасли производства сельского хозяйства, машиностроения и производство удобрений, средств борьбы с болезнями, вредителями, сорняками, собственно сельское хозяйство и отрасли переработки продукции.

Экономика подразделяется на сектора. Под сектором понимается совокупность субъектов экономики, имеющих сходные экономические цели, функции и поведение. К их числу относятся сектора: 

- предприятий, 

- домашних хозяйств, 

- государственных учреждений,
- внешний, расположенный за территорией страны, а также посольства, консульства, военные базы и т.д., находящиеся на территории данной страны.

3. Современное состояние отрасли

В настоящее время в экономике РФ происходит структурная перестройка, которая происходит в период перехода от одной экономической системы к другой.


Основными её направлениями являются:


1. свертывание и перепрофилирование объективно ненужных и недееспособных предприятий;


2. стабилизация и рост выпуска продукции, пользующейся спросом на внутреннем и внешнем рынке;


3. создание условий для оживления и развития перспективных видов деятельности, которые формируют реальный экономический потенциал страны.


Россия – страна с развитой промышленностью. На её долю приходится 3/5 Валового общего продукта, более 2/5 национального дохода, около 1/2 производственных основных фондов и 2/5 занятого в общественном производстве населения.
Структура производства продукции по основным отраслям промышленности 
(в ценах 1995 г., % к итогу)

	Отрасль промышленности
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998

	Вся промышленность
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100

	В том числе:

электроэнергетика
	9,7
	10,7
	12,4
	12,5
	13,0
	12,6
	12,9

	топливная промышленность
	13,7
	14,1
	16,1
	16,6
	17,3
	17,2
	17,6

	черная металлургия
	8,0
	7,8
	8,2
	9,3
	9,6
	9,6
	9,3

	цветная металлургия
	5,3
	5,3
	6,2
	6,6
	6,7
	7,0
	7,0

	химическая и нефтехимическая промышленность
	7,9
	7,2
	6,8
	7,6
	7,4
	7,5
	7,3

	машиностроение и металлообработка
	22,4
	22,0
	19,3
	18,1
	18,3
	18,7
	18,2

	лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность
	6,0
	5,7
	5,0
	5,2
	4,5
	4,5
	4,2

	промышленность строительных материалов
	5,7
	5,6
	5,8
	4,9
	4,3
	4,1
	4,0

	легкая промышленность
	5,6
	5,0
	3,5
	2,5
	2,1
	2,0
	1,1

	пищевая промышленность
	11,4
	12,1
	12,7
	12,1
	12,3
	12,0
	12,4



В экономике сложились негативные тенденции:


1. доля добывающих отраслей в объеме промышленной продукции имеет тенденцию к росту, что противоречит общемировым тенденциям последних лет (нефть, газ, металл и т.д.);


2. отрасли ориентируются на спрос, формирующийся на внешнем рынке, вне пределов национальной экономики;


3. Россия втягивается в международное разделение труда как поставщик топливно-сырьевых ресурсов и потребителя готовых промышленных изделий;


4. снижается доля производства потребительских товаров (покупаем всё зарубежное: холодильники, стиральные машины и т.д.);


5. снизилось производство в отраслях лесной, деревообрабатывающей и целлюлозно-бумажной промышленности, химической и нефтехимической продукции, производство строительных материалов.

Для преодоления этих негативных тенденций по структурной перестройке экономики государство использует федеральные целевые программы.


До 2010 г. предполагается долю добывающих отраслей снизить с 16% 1995 г. до 10% в 2010 г., повысить долю перерабатывающих отраслей с 84% 1995 г. до 90% в 2010 г.


Приоритетным будет развитие отраслей: нефтедобывающей, газовой, нефтеперерабатывающей, деревообрабатывающей, по добыче и переработке алмазов, машиностроительной.


Правительство намечает систему государственной поддержки и стимулирования этих отраслей: изменение законодательства, реформа налогообложения, внешнеэкономическая поддержка, стимулирование государственных, частных и иностранных инвестиций.


В АПК (агропромышленный комплекс) предполагается:


1. развитие земельного рынка;


2. равноправное развитие всех форм собственности и землевладения;


3.поддержка агропромышленных формирований (сельскохозяй-ственных, перерабатывающих и обслуживающих предприятий) с полным циклом производства;


4. привлечение частного капитала в аграрный сектор путем создания сельскохозяйственных и других банков для кредитования сельских товаропроизводителей;


5. использование централизованного кредитования сельскохозяй-ственных производителей под залог будущего урожая;


6. стимулирование частных и иностранных инвестиций в перерабатывающую промышленность АПК;

7. бюджетное финансирование затрат на ведение племенного дела, селекцию и семеноводство; научные исследования, направленные на предупреждение инфекционных заболеваний животных, борьбу                        с вредителями сельскохозяйственных культур, окружающей среды.

4. Организация (предприятие): понятие и основные признаки


Первичным звеном в системе общественного производства является предприятие (фирма).

Предприятие – это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный  для производства продукции, выполнения работ и оказания услуг в целях удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.


Для осуществления своей предпринимательской деятельности предприятие формирует имущество, которое может принадлежать ему на праве собственности или полного хозяйственного ведения. 


Под производством в рыночной экономике подразумеваются любые виды деятельности, приносящие доход.


Предприятие – это экономическая единица, которая

- самостоятельно принимает решения;

- реально использует факторы производства для изготовления и продажи продукции;

- стремиться к получению дохода и реализации других целей.


Предприятие является коммерческой организацией, т.е. организацией, нацеленной на получение прибыли.


Источниками имущества являются:

1. денежные и материальные взносы учредителей;

2. доходы от реализации продукции, работ и услуг;

3. ценные бумаги и доходы от них;

4. капитальные вложения и дотации от бюджетов различного уровня;

5. безвозмездные и благотворительные взносы, пожертвования;

6. выкуп имущества государственных предприятий путем конкурса, аукциона, тендера;

7. выкуп имущества государственных предприятий путем акционирования;
8. другие источники, не запрещенные законом.


Предприятие – это не только хозяйствующий субъект, но и юридическое лицо.


Юридическим лицом является организация, которая имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом, может от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.


Юридические лица имеют самостоятельный баланс и смету. Юридические лица подлежат государственной регистрации и действуют на основании устава, либо учредительного договора и устава, либо только учредительного договора. В уставе отражаются: организация и правовая форма; наименование; почтовый адрес; предмет и цель деятельности; уставной фонд; порядок распределения прибыли; органы контроля; перечень и место нахождения структурных подразделений; условия реорганизации и ликвидации.


Многие предприятия входят в состав тех или иных фирм.


Фирма – юридически самостоятельная единица предприятия. Ею может быть и крупный концерн, и небольшая компания. Современная фирма обычно включает несколько предприятий.
5. Классификация организаций (предприятий) по отраслевому принципу, экономическому назначению, уровню специализации, размерам. Влияние отраслевых особенностей на экономический потенциал организации (предприятия).

В экономике функционируют самые различные предприятия. Они отличаются друг от друга по целям, условиям и характеру функционирования.


Предприятия классифицируются по следующим признакам:

-  виду и характеру хозяйственной деятельности;

-  размерам;

-  формам собственности;

-  принадлежности капитала и контроля над ним;
-  правовому положению (организационно-правовым формам) 

и другим признакам.


Классификация организаций (предприятий) представлена на схеме №2.
6. Механизм функционирования предприятия


Социально-экономическая роль предприятия в условиях рынка меняется по следующим направлениям:


1. Основные требования, которые выдвигает рынок предприятию – произвести продукцию, продать и получить прибыль, т.е. доходы должны превышать расходы.

2. На смену требования выпуска пришло гарантированное условие сбыта.


3. Предприятия получили самостоятельность (но с опасностью несостоятельности и банкротства). 


Любое предприятие является открытой экономической системой.           В условиях рынка оно решает две задачи: произвести продукцию и реализовать её. От их решения зависит результат: процветание или несостоятельность. Для этого нужно: знать что производить (ассортимент),   в каком количестве. Т.е. нужно изучать рынки сырья, материалов и готовой продукции. Причем, заниматься этим нужно постоянно: до, после и в процессе реализации продукции. 

Механизм функционирования предприятия в условиях рыночной экономики представлен на схеме №3.
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Схема №3
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Соотношение ресурсов на входе и на выходе составляет содержание такого понятия, как экономика предприятия.
Тема 1.2. Организационно-правовые формы организации (предприятия)

Дидактические единицы:

1. Предпринимательство – составная часть рыночной экономики.

2. Виды предпринимательства: производственное, коммерческое, финансовое.

3. Организационно-правовые формы хозяйствования.

3.1. Виды организационно-правовых форм: хозяйственные товарищества и общества, производственные кооперативы, государственные и муниципальные унитарные предприятия.

3.2. Основные характеристики и принципы функционирования предприятий различных организационно-правовых форм.

4. Акционерные общества: сущность и особенности функционирования.

5. Производственный кооператив (артель).

6. Государственные и муниципальные унитарные предприятия.

7. Ассоциативные (корпоративные) формы предпринимательства и некоммерческие организации.

7.1. Холдинги.

7.2. Финансово-промышленные группы.

7.3. Консорциумы, синдикаты.

7.4. Некоммерческие организации.

1. Предпринимательство – составная часть рыночной экономики


Предпринимательская деятельность (предпринимательство) – инициативная самостоятельная деятельность юридических лиц или граждан, направленная на получение прибыли. 
Субъектами предпринимательской деятельности в РФ могут быть: граждане РФ, граждане иностранных государств, объединения граждан (коллективные предприниматели).
Статус предпринимателя приобретается только после государственной регистрации юридического или физического лица.

Предпринимательская деятельность может осуществляться без образования или с образованием юридического лица. Без образования юридического лица осуществляется гражданином - индивидуальным предпринимателем, прошедшем государственную регистрацию.

Предприниматель может заниматься любым видом деятельности, не запрещенным законом, включая хозяйственно-производственную, торгово-закупочную, инновационную; операциями с ценными бумагами и т.д.

2. Виды предпринимательства


По виду, или назначению, предпринимательская деятельность подразделяется на производственную, коммерческую, финансовую, консультативную и др. Все эти виды могут существовать раздельно и вместе.


Виды предпринимательства представлены на схеме №1.
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Производственное предпринимательство является ведущим, т.к. здесь осуществляется производство товаров и услуг, работ, создаются определенные духовные ценности.

Полем деятельности коммерческого предпринимательства  служат товарные биржи и торговые организации. Товарные биржи – это разновидность оптового товарного рынка без предварительного осмотра покупателем образцов и заранее установленных минимальных партий товаров (зерно, уголь, металл, лес и др.), продающихся по стандартам. Классическими примерами служат специализированные товарные биржи, такие как Лондонская (цветные металлы), Ливерпульская (хлопок), Сингапурская (каучук) и др. 

Помимо основных сделок на бирже применяют фьюгерсные сделки. Такие сделки предполагают уплату денежной суммы за товар по цене, установленной в контракте, через определенный срок после заключения контракта. 

В России функционируют 150 товарных бирж.

Основное содержание коммерческого предпринимательства составляют операции по купле-продаже, т.е. по перепродаже товаров и услуг.

Основным местом финансового предпринимательства являются коммерческие банки и фондовые биржи. Коммерческий банк – это финансово-кредитное учреждение, которое на платной основе кредитует организации (предприятия), осуществляет прием денежных вкладов (депозитов) и другие мероприятия. Источником дохода является разность между процентными ставками депозитных (привлеченных) и ссудных средств.

Под фондовой биржей понимается функционирующий рынок ценных бумаг. На фондовой бирже применяется котировка цен, т.е. оценка курсов всех ценных бумаг, которые идут через биржу, и по какой цене сегодня их можно купить или продать.

Рабочее место на фондовой бирже в Нью-Йорке стоит от 450 до 6000 тысяч долларов, а число членов неизменно – 1469 человек.

Коммерческая платная консультация называется консалтинг.

Консалтинговая деятельность заключается в осуществлении:

1. устных разовых советов;

2. выявлении проблем (диагностика);

3. разработка решений (проектов);

4. осуществление решений (проектов). 

3. Организационно-правовые формы хозяйствования
3.1. Виды организационно-правовых форм


В зависимости от целей деятельности юридическое лицо относят           к  одной из двух категорий: 

- коммерческая организация;

- некоммерческая организация.


Деятельность коммерческой организации направлена на извлечение прибыли, что является её основной целью. Некоммерческая организация  не ставит цели извлечения прибыли и не распределяет её между участниками.


Коммерческие организации создаются в форме хозяйственных товариществ и хозяйственных обществ, производственных кооперативов, государственных и муниципальных унитарных предприятий. Коммерческие и некоммерческие организации могут объединяться в союзы и ассоциации.


Организационно-правовые формы юридических лиц представлены на схеме №2.

3.2. Основные характеристики и принципы функционирования


В организации предпринимательской деятельности особое место принадлежит предприятиям, организованным путем объединения предпринимателей – хозяйственные товарищества и хозяйственные общества.


В хозяйственных товариществах и хозяйственных обществах складочный (уставной) капитал состоит из вкладов (долей) учредителей. Ими могут быть и индивидуальные предприниматели и юридические лица.            Хозяйственное товарищество являются объединением лиц и основано на личном участии членов  в ведении дел фирмы. Члены его объединяют не только денежные и иные средства, но и собственную деятельность в приложении к этим средствам. Объединение капиталов предполагает сложение только капиталов, а не личное участие членов.

Полное товарищество – это объединение двух и более лиц для осуществления предпринимательской деятельности с целью получения прибыли. Убытки и прибыли распределяются пропорционально доле в общем имуществе. 


Учредительный договор содержит:  имена участников, фирменное название, адрес, вид деятельности, долю каждого члена, характер распределения  прибыли, срок действия. Форма полного товарищества не нашла распространения и имеет место только для мелких и средних предприятий.

В товариществе на вере могут быть коммандисты, т.е. не участвующие в предпринимательской деятельности члены товарищества и отвечающие по имущественной ответственности только размером своего вклада.

Общество с ограниченной ответственностью (ООО) – это форма организации предприятия, участники которого вносят определенный паевой взнос в уставной капитал и несут ограниченную ответственность в пределах своих вкладов.  Паи (доли) обязательно именные. Размер долей определяется учредительными документами. Нижняя граница уставного капитала устанавливается законодательством. В такой форме действуют малые и средние предприятия. Устав включает: наименование, адрес, сведения об учредителях, цели создания, порядок образования имущества, уставной фонд, размер и характер вкладов участников, расчетный счет, права и обязанности, порядок ликвидации и др.



Общество с дополнительной ответственностью (ООД) – это разновидность хозяйственных обществ.  Особенностью является то, что при требовании кредиторов при недостатке имущества участники ООД могут быть привлечены к имущественной ответственности  личным имуществом. Однако не полностью, как в полном товариществе, а частично (трех-, пяти- и т.д. кратном размере складочного капитала). 

4. Акционерные общества: 

сущность и особенности функционирования


Акционерные общества в РФ возникли в процессе приватизации государственной собственности и их акционирования.


Акционерное общество (АО) – это форма предприятия, средства которого образуются за счет выпуска и размещения акций, а участники (акционеры) несут ответственность ограниченную только той суммой, которая была уплачена за приобретение акций, т.е. вкладом в капитал АО.


Руководство текущей деятельностью поручается Правлению АО.            АО обязано публиковать годовой отчет своей финансово-хозяйственной деятельности ежегодно.


Преимущества АО:

1. способность привлекать дополнительные инвестиции путем выпуска акций;

2. ограничение ответственности акционеров (размерами вкладов – акций);

3. снижение предпринимательского риска;
4. облегчение перелива капитальных средств из отрасли в отрасль;

5. уменьшение зависимости АО от состава акционеров;

6. наличие апробированного механизма деятельности АО, основанного на акционерном законодательстве.


Форма АО – сегодня наиболее распространенная форма организации предприятия. АО работает на основании устава, в котором определяется максимальная сумма, на которую могут быть выпущены акции, именуемая уставным капиталом, их номинальная стоимость. Уставной капитал – это сумма денег вкладчиков. Имущество может быть больше или меньше уставного капитала.


Уставной капитал АО определяется двумя способами:

1. через публичную подписку; при этом образуется АООТ;

2. через распределение акций среди учредителей; образуется АОЗТ.

Ценной бумагой, удостоверяющей участие в АО и получение доли

прибыли (дивидендов), является акция. Акции могут быть именными или на предъявителя. 


АО может выпускать и облигации, т.е. ценные бумаги, которые дают право получать фиксированный процент от прибыли.
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5. Производственный кооператив (артель)

Это объединение граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности (производство, переработка, сбыт, выполнение работ, торговля, бытовое обслуживание, оказание других услуг), основанной на их личном труде и объединении имущественных паевых взносов. 

Учредительным документом является устав, в котором определяются:  сведения о паях, ответственность, порядок распределения прибыли и убытков и др.
Число членов кооператива не может быть меньше пяти.

Кооператив не может выпускать акции.

Прибыль распределяется в соответствии с трудовым участием.

Высшим органом является общее собрание.

6. Государственные и муниципальные унитарные предприятия


Унитарным предприятием (УП) признается государственная или муниципальная коммерческая организация, не наделенная правом собственности на закрепленное за ней имущество.


Учредительным документом является устав, в котором указываются сведения о предмете и целях деятельности, размерах уставного фонда, порядке и источниках его формирования.


Имущество находится в государственной или муниципальной собственности и находится на праве оперативного управления или хозяйственного ведения (ФГУП, ОГУП, МУП).


Унитарным предприятием управляет директор, назначенный собственником. Унитарное предприятие отвечает по обязанностям всем принадлежащим имуществом, но не несет ответственности по долгам собственника.

Основные характеристики и принципы функционирования предприятия на праве хозяйственного ведения:

1. УП создается по решению органов местного самоуправления.

2. Учредительным документом является устав.

3. Размер уставного фонда не может быть меньше, установленного законом для УП.

4. До государственной регистрации предприятия уставной фонд должен быть полностью оплачен собственником.

5. Если при окончании финансового года стоимость чистых активов будет меньше, чем размер уставного капитала, то собственник должен уменьшить уставной капитал.

6. Может быть создано дочернее предприятие путем передачи части своего имущества.

По решению Правительства РФ на базе имущества, находящегося в

федеральной собственности, создается УП на праве оперативного управления (федеральное казенное предприятие). 


Основные характеристики и принципы функционирования предприятия на праве оперативного управления:

1. Учредительным документом является устав, утвержденный Правительством РФ.

2. Фирменное наименование должно содержать указание, что оно является казенным.

3. РФ несет субсидиарную ответственность по обязательствам при недостаточности его имущества.

4. Казенное предприятие может быть реорганизовано или ликвидировано по Решению Правительства РФ.

7. Ассоциативные (корпоративные) формы предпринимательства 
и некоммерческие организации


На практике сложились различные типы объединений предприятий, которые отличаются по целям, характеру хозяйственных отношений между участниками, степени самостоятельности. Это промышленные холдинги, финансово-промышленные группы, консорциумы, синдикаты, а также картели, пулы, тресты и др.

7.1. Холдинги


Холдинговая компания – это «державная» (материнская, головная) компания или организация (корпорация), владеющая контрольным пакетом акций или долями в паях других компаний (предприятий), объединенных в единую структуру.


Контрольный пакет акций позволяет обеспечить безусловное право при принятии решения, позволяет проводить единую политику и осуществлять контроль за соблюдением интересов больших конгломератов (корпораций, концернов, трестов) или ускорять процесс диверсификации.


Диверсификация – одновременное развитие многих, не связанных друг с другом видов производства, расширение ассортимента производимых изделий.

Структура холдинговой компании представлена на схеме №4.


Холдинговая компания имеет право осуществлять инновационную деятельность, покупать и продавать ценные бумаги (акции), внесенные КУГИ в оплату уставного капитала холдинговой компании при её учреждении. В РФ холдинговая компания создается в форме АООТ. На практике встречаются промышленные и финансовые холдинговые компании.


Финансовые, у которых более 50% капитала составляют ценные бумаги других эмитентов и иные финансовые активы. Они не имеют права вмешиваться в производственную и коммерческую деятельность дочерних предприятий.
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7.2. Финансово-промышленные группы (ФПГ)

Согласно законодательству ФПГ – это совокупность юридических лиц, действующих как основное и дочерние общества, либо полностью или частично объединивших свои АКТИВЫ на основе договора.


Целью является технологическая и экономическая интеграция для реализации задач по повышению конкурентоспособности, расширению рынков сбыта товаров и услуг, созданию новых рабочих мест.


Участниками являются юридические лица, подписавшие договор, и утвержденная, или центральная, компания ФПГ, либо основное и дочерние общества, образующие ФПГ.


Обязательным в ФПГ является наличие организации, которая действует в производстве товаров и услуг, а также банков или других кредитных организаций (пенсионные фонды, страховые организации).

Схема №5

Структура финансово-промышленной группы

(I вариант)
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Схема №6

Структура финансово-промышленной группы

(II вариант)



                                                    Ф П Г
                                                             Ф П Г

Если в ФПГ входит АО, находящееся под юрисдикцией государств-участников СНГ, она регистрируется как транснациональная.


Если транснациональная ФПГ создается на основе межправительственного соглашения, то ей присваивается статус международной. 


Подобная система объединения капиталов (ФПГ) для России является новой.

7.3. Консорциумы, синдикаты


Консорциум – временное объединение предприятий, банков, фирм, научных и конструкторских учреждений, госорганов для совместного решения конкретных задач в течение определенного времени.


Они объединяют предприятия любой формы собственности. После выполнения задач консорциум ликвидируется. 


Одной из ассоциативных форм коллективного предпринимательства является синдикат. Она связана в основном со сбытом продукции и распространяется главным образом в добывающих отраслях, сельском и лесном хозяйстве.


Например, международный синдикат ОПЕК, занимающийся добычей и реализацией нефти на мировых рынках, контролирует 2/3 мирового экспорта.


Синдикат образует единую службу (контору) по сбыту, которой члены синдиката должны сдавать продукцию по заранее оговоренной цене и квоте, предназначенную для совместной продажи.

7.4. Некоммерческие организации


Они создаются в форме:

- потребительского кооператива

- общественных и религиозных организаций (объединений)

- фондов

- учреждений

- объединений юридических лиц


Потребительский кооператив – добровольное объединение граждан и юридических лиц на основе членства для удовлетворения материальных и иных потребностей участников и внесения имущественных паевых взносов.


Общественные и религиозные организации – добровольное объединение граждан, в установленном порядке объединившихся на основе общности их интересов для удовлетворения духовных или иных нематериальных потребностей.


Фондом признается не имеющая членства некоммерческая организация, учрежденная гражданами и (или) юридическим лицом на основе добровольных имущественных взносов, преследующая культурные, социальные, благотворительные, образовательные и другие цели. Имущество является собственностью фонда.


Учреждение – это организация, созданная собственником для осуществления управленческих, социально-культурных и других функций некоммерческого характера и финансируемая им полностью или частично (техникум, клуб и т.д.). 


По данным госстатистики на 01.01.2001 г. к общему числу зарегистрированных предприятий

- коммерческих организаций – 82%, в том числе


- государственных предприятий – 10,7%


- муниципальных предприятий – 3,9%


- АО и товариществ – 39,8%, из них



- АООТ – 2,3%



- АОЗТ, ООО – 29,4%



- крестьянских хозяйств, объединений и т.п. – 11%
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                                                                                                                                                                                           Схема №2
Показатели использования основных средств

Для характеристики использования основного капитала применяется система обобщающих, стоимостных и натуральных показателей.

Система показателей эффективности использования основных средств

	Показатели

	Обобщающие
	Стоимостные
	Относительные
	Натуральные

	Рентабельность капитала.

Фондоотдача.

Фондоемкость.
	Выпуск продукции

Объем продаж:

- на рубль стоимости активной части средств

- на рубль стоимости машин и оборудования

- на 1 м2 площади
	I.Экстенсивное использование

- коэффициент сменности

- коэффициент использования времени: календарного, режимного, машинного

- доля неработающего оборудования

- простои оборудования в % к плановому фонду времени: целосуточные, целосменные, внутрисменные

- среднее число часов работы оборудования в сутки
	Металлургия 

- коэффициент использования полезного объема доменной печи

- среднесуточный съем стали с 1 м2 пода печи

- срок сплавки и др.

Текстильная промышленность

- выработка суровых тканей на один станок

- выработка пряжи  на 1000 веретен

	
	Прибыль на рубль стоимости:

- активной части средств

- машин и оборудования
	II. Интенсивное использование

- коэффициент использования мощности
	Машиностроение

- скорость обработки (резания, шлифования и др.)



Рентабельность капитала – это отношение прибыли к стоимости основных фондов.

Фондоотдача – отношение стоимости продукции, изготовленной за период времени (квартал, год и т.д.) к среднегодовой стоимости основных средств.


Фондоемкость – величина, обратная фондоотдаче.


Элементы оборотного капитала группируются различным образом, Обычно выделяют две группы, которые отличаются по степени нормирования.


Нормирование – это установление экономически обоснованных (плановых) норм запаса и нормативов по элементам оборотных средств, необходимых для нормальной деятельности предприятия. 


К числу нормированных оборотных средств относятся оборотные производственные средства и готовая продукция.


Средства обращения обычно ненормируемы.


Источниками формирования оборотного капитала являются собственные, заемные               и привлеченные средства.


Заемные средства – это краткосрочные кредиты банков. 


Привлеченные средства – это кредиторская задолженность всех видов, а также средства целевого финансирования до их использования по прямому назначению.

1. Определение потребности предприятия в оборотных средствах

Определение потребности осуществляется в процессе нормирования, т.е. определения норматива оборотных средств, цель которого  установление рационального размера оборотных средств.

1.1 Порядок нормирования


Потребность в оборотных средствах определяется предприятием при составлении финансового плана. Нормирование осуществляется в денежном выражении. В основу определения потребностей положена смета затрат на производство продукции (работ, услуг) на планируемый период.


Процесс нормирования состоит из нескольких последовательных этапов.


1-й этап. Вначале разрабатывается норма запаса по каждому элементу нормируемых оборотных средств. Норма – это относительная величина, соответствующая объему запаса каждого элемента оборотных средств. Как правило, норма устанавливается в днях запаса и означает длительность периода, обеспечивающим  данным видом материальных ценностей. Например, норма запаса 24 дня, значит запасов  должно быть столько, чтобы обеспечить бесперебойное производство в течение 24 дней. Эту норму можно установить в процентах или денежном выражении к определенной базе.

2-й этап. Далее, исходя из нормы запаса и расхода данного элемента оборотного капитала устанавливается сумма оборотных средств, необходимых для создания нормируемых запасов по каждому виду оборотных средств. Это частные нормативы.

К частным  относятся нормативы оборотных средств в производственных запасах: сырья, материалов, покупных изделий, тары, топлива; незавершенном производстве; расходах будущих периодов; готовых изделий.


Норматив отдельного элемента оборотных средств рассчитывается по формуле:
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где Н с – норматив собственных средств по элементу

             эл

Qэл – оборот (расход, выпуск) по данному элементу за период

ТД – продолжительность периода, дни (значит,  
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Нэл – норма оборотных средств по данному элементу


Однодневным расходом для отдельных элементов производственных запасов считается сумма затрат по соответствующей статье за квартал, деленная на 90. 


3-й этап. Наконец, определяется совокупный норматив путем сложения частных нормативов.


Таким образом, норматив оборотных средств представляет собой денежное выражение планируемого запаса  товарно-материальных ценностей, минимально необходимых для нормальной хозяйственной деятельности предприятия.
1.2 Методы нормирования


Применяются следующие основные методы нормирования оборотных средств:

- прямого счета

- аналитический

- коэффициентный


На практике наиболее распространен метод прямого счета. Он позволяет сделать наиболее точные расчеты частных и совокупных нормативов.

Метод прямого счета представляет собой обоснованный расчет запасов по каждому элементу оборотных средств в конкретных условиях работы предприятия. Этот метод трудоемкий и наиболее точный. Требует высокой квалификации экономистов. 

Аналитический метод применяется в том случае, когда в планируемом периоде не планируется изменений в производстве. Расчет нормативов осуществляется укрупнено, учитывая соотношение между темпами роста объема производства и размером нормируемых оборотных средств в предшествующем периоде.


При анализе имеющихся оборотных средств их фактические запасы корректируются, излишки исключаются.


При коэффициентном методе новый норматив определяется на базе норматива предшествующего периода путем внесения  в него изменений с учетом условий производства, снабжения, реализации продукции, расчетов. 

Аналитический и коэффициентный методы применяются если предприятие работает больше года, сформировали свою производственную программу и не имеют квалифицированных экономистов.
1.3 Нормирование готовой продукции


Норматив оборотных средств на готовую продукцию определяется как произведение однодневного выпуска товарной продукции в предстоящем году по производственной себестоимости и норме оборотных средств.
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где 
Н – норматив оборотных средств на готовую продукцию


В - выпуск товарной продукции в IV квартале предстоящего года по производственной себестоимости


Т - норма оборотных средств на готовую продукцию, дни


Д - число дней в периоде


Норма запаса (Т) устанавливается в зависимости от времени, необходимого:

- на подбор отдельных видов изделий и их комплектование в партию

- на упаковку и транспортировку продукции со склада поставщиков до станции отправителя

- на погрузку.


Например, по плану выпуск товарной продукции за квартал  должен составить 63 т.р., норма оборотных средств 6,9 дня. Тогда норматив оборотных средств на готовую продукцию равен 63:90х6,9 =4830 руб.


Совокупный норматив оборотных средств  на предприятии равен сумме нормативов по всем элементам и определяет общую потребность предприятия в оборотных средствах. Общая норма оборотных средств устанавливается путем деления совокупного норматива оборотных средств на однодневный выпуск товарной продукции по производственной себестоимости в IV квартале, по данным которого рассчитывается норма. К ненормированным оборотным средствам сферы обращения относятся  средства в товарах отгруженных, денежные средства, средства в дебиторской задолженности и прочих расчетах.
По отраслевому признаку





ОРГАНИЗАЦИИ (ПРЕДПРИЯТИЯ)





По размерам





По форме собственности





По принадлежности капитала





По организационно-правовой форме





Производ.сфера





Непроизв.сфера





Промышленность





Сельск.хозяйство





Транспорт





Малые до 50 чел.





Средние 50-500 чел.





Крупные более 500 чел.





Особо крупные более 1000 чел.





Частные





Государственные (в т.ч. смешанные), их удельный вес  20-25%





Муниципальные





Арендные





Национальные





Иностранные





Смешанные (совместные)





Социальная среда: 


- государство;


- муниципальные органы власти;


- законодательство.





Предприятие: преобразоват.


ресурсов








Марке-тинг 


на входе








Марке-тинг 


на выходе





Экономика предприятия





Экономические ресурсы





Экономический продукт





Ресурсы-затраты:


1. Трудовые ресурсы


2. Материальные ресурсы


3. Финансовые ресурсы


4. Информационные ресурсы


5. Время





Ресурсы-результаты:


1. Готовая продукция (товары, работы, услуги)


2. Отходы производства


3. Прибыль


4. Денежные ресурсы





Природная среда: 


потребление природных ресурсов, полезных ископаемых, воздуха, воды.





ВИДЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА








ПРОИЗВОДСТ-ВЕННОЕ








КОММЕРЧЕСКОЕ








ФИНАНСОВОЕ








КОНСУЛЬТА-ТИВНОЕ








Инновационное





Научно-техническое





Производство товаров





Оказание 


услуг





Производствен-ное потребление товаров





Производствен-ное потребление услуг





Информацион-


ное








Торговое





Торгово-закупочное





Торгово-посредническое





Товарные биржи








Банковское








Страховое








Аудиторское








Лизинговое





Фондовые биржи





Общее управление





Администриро-вание





Финансовое управление





Управление кадрами








Маркетинг








Производство





Информацион-ные технологии





Специализиро-ванные услуги





ЮРИДИЧЕСКИЕ   ЛИЦА





К О М М Е Р Ч Е С К И Е           О Р Г А Н И З А Ц И И





НЕКОММЕРЧЕСКИЕ         ОРГАНИЗАЦИИ





Государственные и муниципальные унитарные предприятия





Производственный кооператив (артель)





Хозяйственные товарищества и общества





Хозяйственные товарищества (объединение лиц)





Хозяйственные общества (объединение капиталов)





Полное хозяйственное товарищество





Хозяйственное товарищество на вере (коммандитное)





На праве хозяйственного ведения





На праве оперативного управления (федеральное казенное предпр-е)








Хозяйствен-ное общество с ограничен-ной ответст-венностью (ООО)














Акционерное общество (АО)








Хозяйствен-ное общество с дополни-тельной  ответст-венностью (ООД)








Открытое 


АО





Закрытое


АО





Потребительский кооператив 


(союз, товарищество)








Фонды





Общественные и религиозные организации (объединения)








Учреждения





Объединения юридических лиц (ассоциации и союзы)








Заключение сделок, бухгалтерский учет





ОБЩЕЕ СОБРАНИЕ АКЦИОНЕРОВ





Создание филиалов и дочерних предприятий, избрание Правления, утверждение результатов финансово-хозяйственной деятельности и т.д.





ПРАВЛЕНИЕ (СОВЕТ ДИРЕКТОРОВ, АДМИНИСТРА-ТИВНЫЙ СОВЕТ)








Стратегия, изменение устава


 и т.д.








Управление АО, финансирование, кредитование и т.д.





НАБЛЮДА-ТЕЛЬНЫЙ СОВЕТ








Контроль за деятельностью Правления (по согласованию)








Согласование по назначению членов Правления





ПРЕДПРИЯТИЯ АО





«ДЕРЖАВНАЯ» (материнская, головная компания)








51% акций








51% акций





Дочерние компании (АООТ)





1





        





АООТ





        





АООТ





2





        





АООТ





        





АООТ





3





4





Участники (акционеры):





Юридические и физические лица





передан





передан





Промышленные


организации





Кредитно-финансовые 


организации





Торговые 


организации





Торговые 


организации


(основное АО)





Кредитно-финансовые 


организации


(дочернее АО)





Промышленные


организации


(дочернее АО)
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